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CASO PRÁCTICO

Vaso vacío frente a vaso con café 

Situación.

Criterio práctico.

 

Qué hacer.

CASO PRÁCTICO

Macetas y bandejas de plantas 

Situación.

Criterio práctico.

 

Qué hacer.

 





CASO PRÁCTICO

Distribuidor con tres sombreros 

Situación.

Criterio práctico.

 

Qué hacer.

 



CASO PRÁCTICO  Marca propia en gran distribución

Situación.

Una cadena española encarga a un proveedor el producto y el envase, pero se 

comercializa con la marca de la cadena.

Criterio práctico.

La entidad que encarga y comercializa con su nombre o marca puede ser considerada 

fabricante y, a efectos RAP, productor según el flujo.

Qué hacer.

Exigir ficha técnica y datos PPWR en el contrato de marca propia; no delegar “a ciegas” el 

cumplimiento.

CASO PRÁCTICO 

Microempresa que encarga fabricación

Situación.

Una microempresa encarga a un fabricante español un producto envasado con su propia 

marca.

Criterio práctico.

El PPWR introduce una excepción relevante en la definición de fabricante para 

microempresas; la nota MITECO también contempla efectos en la identificación del 

productor. Debe comprobarse quién está establecido y quién suministra el 

producto/envase.

Qué hacer.

Documentar condición de microempresa y asignación de responsabilidades por escrito.

 



CASO PRÁCTICO

Importación desde China

Situación.

Una empresa española compra accesorios ya envasados a un proveedor de China y los 

vende en España.

Criterio práctico.

Es importador a efectos PPWR y normalmente productor para la RAP en España. Debe 

verificar conformidad y disponer de documentación suficiente.

Qué hacer.

No aceptar únicamente una declaración comercial genérica: solicitar composición, 

sustancias, materiales y documentación de conformidad.

CASO PRÁCTICO

Compra intracomunitaria

Situación.

Una empresa burgalesa compra producto envasado a un proveedor francés y lo vende en 

España.

Criterio práctico.

Puede convertirse en productor en España por ser quien comercializa por primera vez en 

el territorio español, aunque el producto ya se hubiera comercializado en Francia.

Qué hacer.

Revisar registro/RAP en España y coordinación con el proveedor para datos técnicos.

 



CASO PRÁCTICO

Venta online a otro Estado miembro

Situación.

Una empresa española vende directamente por internet a consumidores finales de 

Portugal.

Criterio práctico.

La definición de productor contempla ventas a distancia y puede generar obligaciones de 

RAP en el Estado miembro de destino.

Qué hacer.

Mapear países de destino y comprobar registro, representante y sistema RAP de cada 

mercado.

CASO PRÁCTICO

Caja de transporte con logo propio

Situación.

Una empresa encarga cajas logísticas diseñadas específicamente con su marca para sus 

expediciones.

Criterio práctico.

El uso de nombre/marca y el encargo de diseño puede alterar quién es fabricante del 

envase. Además, el usuario de envases de transporte puede ser responsable de objetivos 

de reutilización.

Qué hacer.

Separar obligación técnica de fabricante y obligación operativa de reutilización; conservar 

ficha de diseño.
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CASO PRÁCTICO

Caja de comida preparada con barrera grasa 

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.

 



 



CASO PRÁCTICO

Empresa industrial que solo “usa” palés y film 

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.

 



 



CASO PRÁCTICO

Proveedor “cumple PPWR” sin evidencias

 

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.

 





CASO PRÁCTICO

Caja “premium” con falso fondo 

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.

 



CASO PRÁCTICO

Tienda online con tres tamaños de caja 

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.



CASO PRÁCTICO

Producto frágil que necesita amortiguación

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.
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CASO PRÁCTICO

Envase multicapa difícil de separar 

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.
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CASO PRÁCTICO

Bandeja alimentaria no PET 

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.



CASO PRÁCTICO

Pieza plástica minoritaria 

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.
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CASO PRÁCTICO

Envase reutilizable B2B en circuito cerrado

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.
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CASO PRÁCTICO

Cafetería con vaso retornable

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.

CASO PRÁCTICO

Cliente trae su propio recipiente

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.



 



 



CASO PRÁCTICO

Hotel con amenities monodosis

Situación.

Criterio práctico.

 

Qué hacer.

CASO PRÁCTICO

Pack promocional de 6 botellas

Situación.

Criterio práctico.

 

Qué hacer.



CASO PRÁCTICO

Fabricante de componentes metálicos

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.

CASO PRÁCTICO Química con bidones e IBC

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.



CASO PRÁCTICO

Maquinaria especial en caja a medida

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.

CASO PRÁCTICO  Proveedor automoción con 

circuito cerrado

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.



CASO PRÁCTICO

Marketplace con vendedores externos

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.

CASO PRÁCTICO

E-commerce que reembala todo

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.



CASO PRÁCTICO

Retail con marca propia

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.

CASO PRÁCTICO

Importador de electrodomésticos

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.



CASO PRÁCTICO

Fabricante alimentario con envase tratado

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.

CASO PRÁCTICO

Restaurante con sobres monodosis

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.

 



CASO PRÁCTICO

Hotel con desayuno y amenities

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.

CASO PRÁCTICO

Vivero y bandejas de cultivo

Situación.

Criterio práctico.

Qué hacer.
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